
             
 
 

Mercoledì 28 giugno 2023, ore 16:00 - Incontro formativo in presenza in I3P, Sala Agorà 

Il licensing: strumento di crescita o modello di business per la startup 
 

Perché i soci di una startup dovrebbero conoscere il licensing?  

La valorizzazione del patrimonio intellettuale di una startup necessita di un uso consapevole degli strumenti 

legali e contrattuali anche nel rispetto di diritti di terze parti; il licensing è espressione dell’interazione con 

soggetti esterni alla startup e costituisce uno strumento di crescita e sviluppo, nonché spesso anche un vero 

e proprio modello di business di cui soci e amministratori di una startup dovrebbero conoscere le 

potenzialità, peculiarità e opportunità.  

Il licensing si presta a distinte applicazioni, può assicurare alla startup diritti di terze parti fondamentali per 

lo sviluppo, può assicurare agli startupper un controllo sulla società (quantomeno nelle sue fasi iniziali), può 

garantire lo sviluppo di una rete di collaborazioni con altre società e infine può costituire un modello di 

business. La consapevolezza, anche giuridica, aiuta a pianificare e perseguire i risultati programmati. 

L’incontro formativo che si terrà nel pomeriggio di mercoledì 28 giugno 2023 presso l’incubatore I3P di 

Torino mira a fornire indicazioni di taglio prettamente pratico, sia su tali strumenti contrattuali sia su 

comportamenti e best practice indispensabili per garantire il rispetto delle formalità e l’efficacia degli 

strumenti stessi. Saranno presentati esempi contrattuali e ne saranno commentate le principali clausole.  

L’evento sarà focalizzato sui più comuni diritti di proprietà intellettuale per le startup quali il know-how e il 

brevetto: la rilevanza di quest’ultimo è attestata dalla normativa sulle startup innovative e costituisce 

requisito quasi imprescindibile per l’accesso a tale regime normativo. Attraverso esempi e scenari frutto 

dell’esperienza professionale specificatamente maturata sul tema, saranno forniti ai partecipanti gli 

strumenti per comprendere come e quando adottare determinati comportamenti consapevoli e tempestivi 

per garantire effettiva titolarità e sfruttamento dei diritti di proprietà intellettuale.   

Esaminati i rapporti di complementarità tra brevetto e know-how saranno commentate alcune tipiche 

clausole degli accordi di riservatezza – presupposto formale per la sussistenza del know-how – e la necessità 

dell’adozione di comportamenti adeguati a garantirne l’effettività. Saranno poi esplorate le diverse forme di 

licenza e il loro contenuto, individuandone le specificità in relazione alle finalità perseguite dalla startup. 

L’incontro si svolgerà in lingua italiana, sarà presentato da Negar Mokarram, Business Analyst di I3P, e 

condotto da Alberto Camusso e Alberto Spoto, rispettivamente Partner e Associate dello Studio Legale 

Jacobacci & Associati.  

 

Come partecipare 
 

L'evento, a partecipazione gratuita e aperta a tutti, si terrà mercoledì 28 giugno 2023 dalle ore 16:00 in 

presenza presso la Sala Agorà dell’incubatore I3P, situato all’interno del Campus del Politecnico di Torino e 

accessibile da due diversi ingressi pedonali: in corso Castelfidardo 34 e in via Pier Carlo Boggio 59. 

Per partecipare all’incontro è necessaria la registrazione su Eventbrite.  

 

https://www.eventbrite.it/e/biglietti-il-licensing-strumento-di-crescita-o-modello-di-business-per-la-startup-662934453797
https://www.eventbrite.it/e/biglietti-il-licensing-strumento-di-crescita-o-modello-di-business-per-la-startup-662934453797


             
 
 

Programma 

 
• Ore 16:00 | Accredito ospiti 

• Ore 16:15 | Saluti di benvenuto 

• Ore 16:20 | Introduzione: il contratto di licenza e il suo oggetto 

• Ore 16:35 | Il brevetto e il know-how: caratteristiche e complementarità 

• Ore 16:50 | Gli accordi di riservatezza e le best practice nelle licenze di know-how 

• Ore 17:05 | Il contratto di licenza: struttura ed esempi pratici 

• Ore 17:20 | Sessione Q&A con il pubblico presente in sala 

• Ore 17:40 | Conclusione dell’incontro e apertura dell’aperitivo di networking  

 

Gli organizzatori 
 

Jacobacci & Associati è uno studio legale, fondato a metà degli anni ’90, che offre assistenza legale 

specializzata in proprietà intellettuale e industriale, data protection e privacy, information technology e 

regulatory. Lo studio opera attraverso sei sedi in Europa: Torino, Milano, Roma, Parigi, Madrid e Valencia, e 

può contare su 17 soci e oltre 40 avvocati collaboratori. Per maggiori informazioni: https://www.jacobacci-

law.com  

I3P, l’Incubatore di Imprese Innovative del Politecnico di Torino, supporta la nascita e lo sviluppo di startup 

innovative con elevata intensità tecnologica e potenzialità di crescita. Per maggiori informazioni: 

https://www.i3p.it  
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